ΠΛΗΡΟΦΟΡΙΑΚΟ ΣΗΜΕΙΩΜΑ

Σας ευχαριστούμε για το ενδιαφέρον σας σχετικά με το πρόγραμμα μας εκχώρησης ΦΡΑΝΤΣΑΙΖ (franchise = δικαιοχρηση)  και των δυνατοτήτων που υπάρχουν σήμερα. Σας ευχαριστούμε επίσης για το ενδιαφέρον σας στις δραστηριότητες της εταιρίας μας.

Η εταιρία μας είναι σήμερα αφιερωμένη στην μακροπρόθεσμη και σταθερή ανάπτυξη των κατόχων του φραντσάιζ της. Τα τελευταία 35 χρόνια άνοιξαν πάνω από 41 καταστήματα με τον διακριτικό τίτλο ΘΕΙΟΣ ΒΑΝΙΑΣ®.

Η εταιρία παραχωρεί τα προϊόντα της και αναλαμβάνει συγχρόνως την υποχρέωση να παρέχει υποστήριξη και εξυπηρέτηση στον κάτοχο του FRANCHISE της που είναι και ιδιοκτήτης του καταστήματος. Συνεπώς  μεθοδεύει την επέκτασή της πάνω στην ανάπτυξη από μια υπάρχουσα βάση δραστηριοτήτων προς νέες περιοχές. Αυτός είναι δε και ο μοναδικός τρόπος  να μεγιστοποιήσει  τις απολαβές των κατόχων φραντσάιζ και να διατηρήσει τα πρότυπά της. Η εταιρία είνια αφιερωμένη στο δόγμα λειτουργίας στης, που είναι να σερβίρει με συνέπεια τρόφιμα ποιότητας, σε λογικές τιμές, με γρήγορη και ευγενική εξυπηρέτηση, μέσα σε ένα καθαρό και ευχάριστο περιβάλλον. Οι υπηρεσίες και η βοήθεια που παρέχονται σαν αδιάσπαστο μέρος του προγράμματος, περιγράφονται ευρύτερα στο Συμφωνητικό Αποκλειστικής Εμπορικής Συνεργασίας. Είμαστε υπερήφανοι για το σύστημα εξυπηρέτησης που παρέχουμε.

Θα ήταν χρήσιμο να μάθετε την βασική μας αντίληψη για το φραντσάιζ, τα προσόντα που απαιτούμε για να πάρει ένας υποψήφιος την έγκρισή μας, το σημερινό προβλεπόμενο κόστος για την κατασκευή του καταστήματος ΘΕΙΟΣ ΒΑΝΙΑΣ®, καθώς και τον χρόνο και κόστος που προϋποθέτει η διαδικασία της υποβολής υποψηφιότητας και της έγκρισής της.

Ελπίζουμε ότι η προκαταρκτική αυτή ανάλυση θα σας βοηθήσει να πάρετε την απόφαση αν θα συνεχίσετε την επιδίωξή σας για να αποκτήσετε ένα κατάστημα με φραντσάιζ της αλυσίδας μας.

Όλες οι πληροφορίες που θα ληφθούν για την οικονομική και προσωπική πίστη θα διαφυλαχθούν σαν απόρρητες, και θα διατίθενται στον αιτούντα σε πρώτη ζήτηση.

Τα προσωπικά σας προσόντα πρέπει να δείχνουν καθαρά τον υψηλό βαθμό αφοσίωσης, ζήλου, επιχειρησιακής οξυδέρκειας και ενθουσιώδους ηγετικής ικανότητας, που θεωρούμε απαραίτητα για την επιτυχία στην λειτουργία ενός καταστήματος με φραντσάιζ.

Θεωρούμε το φραντσάιζ σαν κάτι που βασίζεται στην απαίτηση μιας έντονης, προσωπικής, πλήρους απασχόλησης στην ιδιοκτησία και την λειτουργία κάθε μαγαζιού ΘΕΙΟΣ ΒΑΝΙΑΣ® από την κάτοχο του φραντσάιζ. Η εταιρία προτιμά να δίνει όλα τα δικαιώματα φραντσάιζ σε ιδιώτες-διαχειριστές στους οποίους να ανήκει κατά 100% η επιχείρηση. ΔΕΝ ΠΙΣΤΕΥΟΥΜΕ ΣΤΟΥΣ ΑΠΟΝΤΕΣ ΙΔΙΟΚΤΗΤΕΣ. Ο πρώτος και σημαντικότερος παράγοντας που θα προκαλούσε ευνοϊκή απόφαση από μέρους μας για την παραχώρηση του φραντσάιζ είναι η ποιότητα και οι ικανότητες του υποψηφίου να διαχειρίζεται σε καθημερινή βάση την επιχείρησή του.

Το ίδιο σημαντικό είναι να εξασφαλίσουμε ακίνητο σε τοποθεσία με αξιόλογη θέση και προβολή. Η εταιρία, αν και δεν αναμιγνύεται οικονομικά στο θέμα του ακινήτου ενός υποψηφίου φραντσάιζ, μελετά και αξιολογεί την κάθε περίπτωση δικαιοδόχου ξεχωριστά. Αυτό σημαίνει τα εξής:


α)
Ότι πρέπει να έχετε σχετική οικονομική άνεση.


β)
Ότι πρέπει να έχετε την δυνατότητα πρόσβασης σε ακίνητο που βρίσκεται σε τοποθεσία με αξιόλογη προβολή. 


γ)
Ότι πρέπει να έχετε επιχειρηματικό πνεύμα και όρεξη για δημιουργία και εργασία.

Επιπλέον οι υποψήφιοι για την παραχώρηση φραντσάιζ θα πρέπει να υποδείξουν τον τρόπο χρηματοδότησης των κινητών περιουσιακών στοιχείων του μελλοντικού καταστήματος (όπως κουζίνα, εξοπλισμός, διακόσμηση και τα κεφάλαια κινήσεως) τα οποία υποδεικνύονται από την εταιρία κατόπιν μελέτης, από το οποίο φαίνεται ότι μέχρι το 60% το πολύ του κόστους των κινητών περιουσιακών στοιχείων θα προέρχεται από χρηματοδότηση τρίτων (εταιρίες χρηματοδοτικών μισθώσεων, leasing, κλπ) και ότι τουλάχιστον το 40% αυτού του κόστους θα καλυφθεί από ίδια κεφάλαια του κατόχου του φρανσάιζ.

Το προβλεπόμενο κόστος των κινητών περιουσιακών στοιχείων π.χ. κουζίνα, εξοπλισμός, σαλόνι, software, διακόσμηση και το κεφάλαιο κινήσεως κατά μέσο όρο μπορεί να κυμανθεί από 100.000 ευρώ έως 130.000 ευρώ, μη συμπεριλαμβανομένης της αρχικής αμοιβής εισόδου.

 Η εταιρία δεν δανείζει χρήματα, ούτε τριτεγγυάται, με οποιονδήποτε τρόπο, για τις οικονομικές υποχρεώσεις των κατόχων του φραντσάιζ της. Ένα φραντσάιζ καλύπτει ένα κατάστημα σε μια περίοδο που συμφωνείται μεταξύ των δύο συμβαλλομένων.

Η εταιρία έχει επακριβώς καθορισμένες και συνοπτικές μεθόδους για την αξιολόγηση και έγκριση των υποψηφίων κατόχων φραντσάιζ. Ο αντικειμενικός σκοπός της διαδικασίας αξιολόγησης και έγκρισης είναι να εξασφαλίζει ότι τα συμβαλλόμενα μέρη θα κατανοήσουν τις προσφερόμενες ευκαιρίες και ότι θα ληφθεί η απ’ όλες τις απόψεις σωστή απόφαση.

Μόλις δοθεί η έγκριση θα είστε υποχρεωμένος να συμπληρώσετε 2 εβδομάδες εκπαίδευσης και προσανατολισμού στη λειτουργία καταστήματος ΘΕΙΟΣ ΒΑΝΙΑΣ®, καθώς και εκτεταμένης και θεωρητικής εκπαίδευσης η οποία περιλαμβάνει τα ακόλουθα:

1. Η εμπειρία του νέου καταστήματος και των εγκαινίων.

2. Προετοιμασία τροφίμων.

3. Εκπαίδευση προσωπικού.

4. Κατάλληλη χρήση του εξοπλισμού.

5. Έλεγχος αποθεμάτων.

6. Εξυπηρέτηση των πελατών.

7. Ικανότητες διοικητικές και χειρισμού ανθρώπων.

8. Βασική λογιστική, έλεγχος ρευστότητας και αρχείων, καθώς και ανάλυση κέρδους-ζημίας.

Για να παραχωρηθεί στον κάτοχο του καταστήματος φραντσάιζ ΘΕΙΟΣ ΒΑΝΙΑΣ® θα προγραμματιστεί μια Αναπτυξιακή Σύσκεψη με τον υποψήφιο. Σκοπός αυτής της σύσκεψης θα είναι η υπογραφή του ΣΥΜΦΩΝΗΤΙΚΟΥ ΕΜΠΟΡΙΚΗΣ ΣΥΝΕΡΓΑΣΙΑΣ, κοστολόγηση του καταστήματος, παραγγελία του εξοπλισμού, καθορισμός  της ημερομηνίας του προγράμματος εκπαίδευσης και να απαντήσει ή να υποβάλλει οποιεσδήποτε άλλες ερωτήσεις που πιθανόν να γεννήθηκαν.

Από την πείρα μας έχουμε διαπιστώσει ότι το μέσο χρονικό διάστημα που απαιτείται μεταξύ μιας υπογραφής του συμφωνητικού του φραντσάιζ και της έναρξης λειτουργίας του καταστήματος είναι 60 ημέρες. Αυτός πρέπει να ληφθεί υπ’ όψη στον γενικό προγραμματισμό σας. Η διαδικασία εξέτασης της αίτησής σας δεν μπορεί να αρχίσει πριν να έχουν υποβληθεί όλα τα πληροφοριακά στοιχεία.

